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Althéo. Le conseil au repreneur
de PME arrive sur le Grand Est

Depuis Septembre, Michel
Hirschhorn, du cabinet de
stratégie et performance des
entreprises du méme nom A
Marly (57), est partenaire
associé d’Althéo, conseil au
repreneur de PME.

Euvrant depuis 20 ans en tant que
consultant en développement et per-
formance des entreprises, Michel
Hirschhorn est, depuis septembre,
partenaire associé d'Altheo,
Spécialisée dans le conseil en reprise
d'entreprise, Althéo a développé une
méthodologie de recherche, de salac-
tion et d'approche directe des enfre-
prises. « Elle s'est inspiré des chas-
seurs de tétes », annonce Michel
Hirschhom.

Développer le Grand Est

Fort de 7 implantations en France et
de 12 consultants, Althéo poursuit
alnsi son maillage territorial, Avec
pour objectif, pour Michel Hirs-
chhom, de développer le Grand Est.
¢ L'idée est de rayonner sur la Lorai-
ne, I'Alsace, la Champagne-Arden-
ne, la Bourgogne et la Franche-

Comte. » Sans oublier le Grand-
Duché de Luxembourg.

« Je suis persuadé que des Lorrains
peuvent aller faire de la reprise au
Luxembourg. Et vice-versa, »
Quant a la clientéle visée, elle est
constituee de chefs d'entreprise ot
de cadres. « Pour ces demiers, nous
avons une prestation d'accompagne-
ment afin de les aider dans leyrs
démarches. »

Par an, Althéo compte entre 50 et
60 missions de recherche de ¢ibles
et d'accompagnement pour e comp-
te de repreneurs individuels et de
« Nous nous engageons & foumnir a
nos clients au moins 10 dossiers
d'entreprises a reprendre. »

En parallele, Althéo propose aussi
un accompagnement auprés des
entreprises souhaitant se développer
par une aoissance externe. « Nous
intervenons aussi auprés des fonds
d'investissement qui sont en perma-
nence a la recherche de LBO (Levera-
ge buy out, NDLR). »
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