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Cas pratique

« Marie Fessart
Présidente de Visé
Création ».

< J'exercais des fonc-
tions de management
commercial dans

le domaine des arts
graphiques.

Début 2005, ['ai décidé
de réorienter ma vie
professionnelle car
Jje ne trouvais plus
dans le salariat les
satisfactions de man
début de carriére.
Accompagnée d’'un
coach, j'ai pris le temps
de définir mon projet
professionnel.

Assez rapidement,
Jaipris conscience que
J'étais attirée par
Pentrepreneuriat,

et plus particulierement
par la reprise d'en-
treprise

Nayant pas Vexpérience
de ce processus

que tout le monde me
décrivait comme

long et complexe,
Jai décidé de confiera
Althéo, en mars 2005,
une mission de
recherche de cibles

et d’accompagnement.
Une premiere étape a
consisté a deéfinir
précisément les
contours de mon projet
(secteurs cibles, types
de clientéle, locali-
sation, situation
financiére,...).

Ure fois ma selection
établie, les consultants
d’Althéo se sont mis

en chasse.

Le premier dossier
communiqué par
Martine Story,

une entreprise évoluant
dans le domaine des
arts de la table,

a immédiatement
retenu mon attention.
Les premiers contacts
avec le cédant et son
épouse sont venus
confortés mon
impression.

Sur les conseils
d’Althéo, j’ai étudié
d’autres dossiers et
rencontré d’autres
chefs d’entreprises,
mais ce premier dossier
avait toufours

ma faveur.

Thierry Lamarque est
alors intervenu d mes
cotés lors des délicates
étapes de négociation.
Clest ainsi gu’apiés
quelqes péripéties

et inquiétudes sur le
financement de

la reprise, j'ai pris la
téte de Pentreprise
Visé Création att mois
de janvier 2006. ai
ainsi mené Uintégralité
de mon projet

en 9 mois.»
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