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"vOICI NOS QUATRE PRECONISATIONS DESTINEES AUX CHEFS D’ENTREPRISE SOUHAITANT

CEDER LEUR SOCIETE"

1 ¢ Préparez la cession au
moins 3 ans a l"avance : En
effet, les principales formules de
calcul de valorisation d'entreprises
prennent en compte les résultats
financiers sur les 3 années les
plus récentes. Sur cette période,
le futur cédant doit optimiser la
présentation des indicateurs et
bilans et

ratios issus des
comptes de résultats.
2 e \Utilisez plusieurs
modes de calcul de valorisation : Il existe plusieurs

dizaines de formules de valorisation d’entreprises, dont 4 ou 5

tres fréquemment utilisées. Ces modes de calculs donnent parfois
des résultats trés différents. Une approche raisonnable consiste &
utiliser plusieurs méthodes de calcul permetiant de déterminer
une fourchette de prix acceptables, plutét qu’un prix "gravé dans
le marbre".
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3 ¢ Ne surévaluez pas votre société : Beaucoup de
iransactions échouent & cause d’un prix de cession trop éloigné
de la valeur réelle de I'entreprise. Ces négociations avortées font
perdre beaucoup de femps et d’argent & I'ensemble des acteurs
impliqués dans la transaction.

4 o Mettez en avant le "Goodwill" : Le goodwill correspond
aux éléments immatériels de I'entreprise : clientéle, savoir-faire,
brevefs, noforiété, image de marque,... Ce sont ces aspects qui
convaincront le repreneur de "surpayer" la société du cédant.

* Afthéo agit aux céfés des PME/PMI et accompagne les repreneurs
et les cédants dans [eurs démarches.
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