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Deux repreneurs individuels qui
ont trouvé chaussure a leur pied
avec la complicité d’Althéo

Les limiers du cabinet Althéo de Thierry Lamarque et Martine Story ont encore frappé !
Permettant a une directrice financiére de mettre la main sur deux cabinets d’expertise comptable
et & un ingénieur quinqua de jeter son dévolu sur une affaire de sous-traitance électronique. Pour
donner a leurs repreneurs toutes les chances d’aller au bout de leur projet, les deux animateurs
d’Althéo disposaient jusqu’a présent d’une arme fatale, I'exploration du « marché caché » dela
reprise. Une approche originale qui plermet au cangidat d‘_e mieux cibler et de reprendre plus

P N %

vite, souvent en moins d’un an. Avec le ne ion gratuite

au succes, ils entendent aller eu plus loin dans I’ des

personnes physiques. En les i glgon vivante et pédagogique aux subtilités de la reprise
et aux bonnes i en matiére juridi ble ou fi iére.

qui lui a donné Foccasion de rencontrer des cédants en amont de leur
démarche et déviter ainsi la concurrence des personnes morales et le
jeu des surencheres. Aprés un premier tour de piste, elle décide de jeter
son dévolu sur les cabinets Fipex et Icor qui interviennent auprés de
clients PME, TPE et filiales de groupes sur des missions de traitement
comptable et de commissariat aux comptes. Catherine Dahlen reprend
les sociétés en association avec le dirigeant actuel.

UNE EX-DAF S’OFFRE DEUX CABINETS
PARISIENS D’EXPERTISE COMPTABLE A LA
BARBE DES GRANDS RESEAUX

Dans un marché de l'expertise-comptable dprement disputé ou les gran-
des enseignes ménent une politique de croissance externe trés active,
pas facile pour une personne physique de tirer son épingle du jeu. Pari
gagné néanmoins pour Catherine Dahlen, qui aprés une carrire de di-
rectrice financiére met la main sur deux cabinets parisiens.
Diplémée d'HEC, i pe ble, Cathe-
rine Dahlen a exercé des fonctions de directions financiéres dans le
secteur bancaire puis dans une banque d'investissement avant d'initier

Implantation :
CA:

Effectif :

son projet entrepreneurial. Pour mettre davantage de chances de son
cbté dans un secteuren ul bi indé t
la proie des grands réseaux nationaus, elle a le réflexe de de mandater
Althéo pour mener i biuen le sourcing de dossiers. Une sage précaution

UN INGENIEUR DU METIER S’OFFRE UNE PME
FRANCILIENNE EN 9 MOIS CHRONO !

Rencontrer une dizaine de cédants et ficeler sa reprise en lespace de 9
mois, voila qui s'apparente & un fait d’armes sur un marché francilien de
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UNE FORMATION GRATUITE U
FACTUREE « AU SUCCES »

Ou sont les bons dossiers et comment I
valoriser la société ciblée ? Quel est le proce
contractualisation d’une reprise d’entreprise ? Comment financer
une reprise par LBO ? Quelles sont les meilleur
termes de négociation et comment se comporter vi
cédant ? Cest pour répondre a ces questions, et donner
repreneurs les clés du marché de la reprise de PME, que le
cabinet Althéo créé voila dix ans par T
Story a bati un programme spécifique : Althé
des centaines de missions d’accompagnement assurées pa
cabinet, cette session de 2 semaines est assu
dexperts reconnus de la reprise d’entreprise

la reprise bien encombré. Surtout quand on sait qu'il s'agit d'une affaire
il 1! d’Althéo ont app« pierre a l'édi-

fice en identifiant 150 cibles potentielles, Jawad Mejjad a su faire la

différence par sa connaissance fine du secteur.

Ingénieur de formation, Jawad Mejjad avait pour I

probants dans le secteur de I'électronique et une culture PME. Mais la

b dune affaire en région parisienne é depi
didat décide de suivre le >

i des &tatadi

au

ducomb
tion & la reprise dispensé par Althéo avant de mandater le cabinet fin
‘mars 2014 pour accélérer son processus de reprise. Sur la base d’un ci-
blage trés précis, p d iété 6 I
tantsd’Althé
Rapidement, il donne sa préférence au potentiel de développement de la
société Ermatel, une PME des Yve-
lines spécialisée dans la sous-
traitance électronique qui travaille
pour le compte de lindustrie aéro-
nautique, spatiale et automobile
mais dispose également de pro-
duits propres. En lespace de 9
‘mois, laffaire est conclue, le repre-
neur élargissant la mission initiale
au suivi de la négociation, a la ré-
daction delalettre d'intention, ala
recherche de financement et  la
mise en relation avec les experts
techniques de la reprise.

dizatned

3

ment, coachs certifiés, assureurs. Détail qui n’en est
donne lieu a
uisition de

d
pas un pour
facturation quwau moment de I'a

alors financée par la h

vesti

les porteurs de projet : elle r

repreneurs bénéficient ainsi de
professionnels de la repi
dynamique favorisant les étud
mises en situation et les témoign
Thierry Lamarque.

La prochaine session de formation est programmée

du 16 au 27 juin prochains. Renseignements et inscriptions :
Léa Lesueur - 01 58 0112 20 ou lea.lesueur@altheo.com

L’ANNUAIRE DE LA TRANSMISSION D’ENTREPRISES

14
4500 professionnels

réunis en un seul volume au prix de
(frais de port inclus)
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50€ .

Trouver le professionnel dont vous avez besoin
gréce a un découpage :

> par région

> par domaine de compétence

o Pour toute commande
ous Ao
Internet : wwiw.reprendre-transmettre.com

1€1.: 01 4699 18 70

resser votre réglement
par chéque A 'ordre EMC

75, rue Escudier

92100 Boulogne-Billancourt

EN INDIQUANT IMPERATIVEMENT
L"ADRESSE POSTALE DE VOTRE ABONNEMENT

Publicité : Emmanule Foulon
161.:0146 99 1875
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Conseil & Accompagnement en reprise d’entreprisg
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>> Formalisation et validation de votre projet
>> Sélection et approche directe de cibles
>> Opérations de MBO, MBI, BIMBO

>> Accompagnement lors des négociations

>> Recherche de partenaires financiers

91 rue Saint-Lazare 75009 Paris
Téléphone : 01 58 01 12 20

Fax : 01 58 01 12 30
contact@altheo.com ¢ www.altheo.com

Conseil en reprise d'entreprise



