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Quand le repreneur salt ce qull veut |

SUCCESS STORY

Avec Althéo, soyez surs
de signer vite et bien !

A la einquantaine, un homme sait ce qu'il veut et ce dont il a besoin !

nmwimﬁnhﬂaﬂimﬂ:p t les critéres de ses envies, de choisir
= d'est-A~dire renoncer - et de demander a se faire aider...

C'est ainsi que les trois repreneurs ont fait i Althéo pour leur
g e e el s e

MARK RAMACE,

Repreneur de la société Tecllu

ZMOI5 POUR TOMBER DACCORD !

« J& me sujs tres vite apergu
que j'avals besoin d’'étre
accompagne dans ma
demarche d'acquisition »

Pourguol over-vous initié un projet
de reprise dentreprise 7
J' mi euorod pondant plus de 15 ans au
soin e groupss ndusinels dos fonc-
1.|Dt'ld- e product managor of ressrsa-
bl export de maténiels destinds a lMin-
chstrie pétrodiire ot garibre. Jo me suis
ensuito mis amon comple coemme agont
? commencial reprédsentant d'usines fran-
gaias, arrericains el dalienie. Mes mar-
chés couvrent |'Asla, Ia Scandinana, |a
Royaume-LUni &t les pays du Maghrei,
Agh de 48 ang, [0 dbsimis passer & uns GEapo suUpHrem awes Lng
équipe afin de pouwvasr dimultiplier mes affors et swsst offrs & mes
clionts actusls do Rouneaux produils.

Quelles ont été les grondes étapes
de votre processus docquisition 7
Ju rou saul le sociibd Teollu ol fa ontamnd les premidnes dis-

cussions avec le cadant + son consail e juinfuillet 2011, Je me

suls vite aparcu gue j'avals besaln d'éire aceampagné dans ma
dimarche d'acguisition car jo passe plus de la moilis de mon bemps
&N voyage & 'atranger af que e processys de reprise nécassaite un
offor comstant et rbgulior pour aboutic  un deal, el done falt appel
au cabingt Althéo, et Snc Wirth m'e accompagrna dés ks moes d'oc-

| tobre H1 1 dans la negociaton avec lr cedant ol s0n congsil.

Cambien de temps ant duré les pourpariers

| avant de signer un accord 7
Lo processis da ndgoclation a dundg 2 mols, s temps de confronter

i valonsation af les condilions de reprize ot d accompagnemeant.

| Un accord a été trouwd en décembre 2011, formalisé par une heftre

d'intention. Eric Wirth m*a nécrs consaillé pour la rédaction du projet
oo protocols d accond ot complétament pds on charge e montage
du dossier de Minancemant pour une detie Senlor de 1 DDDKE. 1
m'a ansufle souiBny auprss dos Stabliseements bancaires. En 2
mais, nows avons oblenu 4 accords. Deux bangues capables de
m'oeeomipagpner @ Mexport onl $é retenues of Qsdo est venu contre.
garantir lod. prais harecoinos,

Quelles valeurs ajoutées attribuez-vours

a la prestation dAlthés 7

Althés a 818 & mas obbtés 1ot au long de mon parcours de repre-
naUr sur les phases dalicaies de négocistion st aussl me Métapa
essmtialle de recherche de feancement of di montage de dossies.
L souticn ot In dsponibilid d'Enc Wirth ont été particuliseamant
ApPpAicEs au cours du closandg of des rebondissemants da dirmbng
rmirasta.

B e e e e R e R e L e Tt

“ Agé de 49 ans, je

désirais passer & une

étape supérieure ’ ,
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BENOIT LAURENT,

Repreneur de la sociéte COMEP
IL AVAIT L'EMBARRAS DU CHOIX |

CEE BT T -

ique de précision, Chaudronnerie,

« Altheo a rempli en tous points
le contrat passe ensemble »

Dans quelles elrconstances aver-vous initié

un prajet de reprise dentreprise 7

Mon parcours dans e aaladnd o'est dé-
ok dans b domaine da la mécanioque
industralles (varns hydrailiaques, sylin-
dras industriela, stc.). J'al exercé des
fonctons & la fois technigwees, an tEnt
fus responsabids de prodouction, st com-
marciales. A 50 ans, |'as souhaité concni-
tiser un projet entrepreneurial o menss
i blen une reprise de PMI, & et pouirgquci
je me suls adjoint en 2011 los services

da sourting of d‘mwnmlﬁmm

Quel dtalt le cadrage de vatre projet de reprise 7
Fort d'un profil de typs « Pure plagar =, avet 30 Anndées paLssss
dans la macanique, '8 chois, encouragd par mon conseil, de
caoncentrer ma recharche sur dos socistis de o8 sectewr, J'al ciblé
des antreprises basees en la-de-France, affichant un CA compris
ontro TOO KE of 3 ME, J'oi ouvert le champ des applicatons 4 la
fabrication, au négooe afnsl qu'a la rpacdion,

Comment 3'est déroulé volre parcours

de reproneur 7

Plus de 800 enbreprises ndpondaient ane critéros do mon cabios
dos charges. Jen al sédectionnd 220 avec losgquelles Althéo asl
anlrid en conlact afin oo dilecter leurs projets oo tensmission, Jal
rencontm pries de 20 dingaants prats A mitier des paurpaners avec
mok. Pl cas antraprisas figumnil Comep gul dispeso d’un [amne
partislmale de grands comgiles dans les sacteurs de la métallungse,
de Mastomobile, des bisns d’équipsmants et de i cosmiélgus, Ma
connaissancs du secisur o setvild Binal gue mon axpdrioncs da la
PME ont facilité mas rolalons awes i cidans, mas Gussl aec
més partenalres financlers | los bangques, Oséo at b Rdssal Enkng-
prendre, puisgue jo suis lauréat du Réseay Entreprendrs Picande,

Guelles valeurs ajoutées ottribuez-vous

& la prestation diklthéo 7

Alihéo & rempll en tous points e contrat passé ensembile. Lo pig-
cassus de sourcing m'n permis d'entrer rapidament en contect
svie: ung vingtena de cedants dans mon seclour d'activite, ASHED
a onsaste dbé 3 mes odins toul au long du processus 0 ecaquisiion,
Thiesry Lamargue a réaliss “analyse des dossiers, leur valormation
otle monlaga Branceer do 'apératicn. §m’a sgalement acoomgagnd
sur falomain lors des négociations aves los cédants. J'al rouvé chez
Allhéo une Souipe professicnnelie, compdtente of disponibla,

PIERRE-VINCENT
DEBATTE,

Regrencur d'une socidtd de Consell stratégique

¢t financter
4mwmmlmm1

Conseil Etrﬂlqﬂﬂ Financier : E:
‘.'T._'"““"'" L ORI

« J'al bien conscience
qu'il s'agit la d'un délai
exceptionnel »

Dans guelles elrcanstances aver-vous Initié
Ill'lp-l"l.l-l'llll"lpl'll-l d'entreprise 7

Depldimé de FESSEG &l de Sciences-Pa,
['al &té Directaur Financier de grands
groupes puls dingeant de PME pendant
10 mns, Dbt 2012, ['al pats ks décigion
dacquiéris une socEbE do cormel sdralbie
gique el financier en le-ge-France afin
dla riwilisar wn Bailil-iap dans b pecheir
Sur la recommandation d'un ami repre-
me, ['ad mandatd Althéo au mols o juln
pour m'accompagner dans man projet
ot menar b blan un souncing officaca.

Quel était le cadrage de votre projet de reprise 7

Lé cadrege dtail exbrémement clair Je cherchals we socidlé de
consel =0 ile-de-France, présantant un A compets erte 400 Ke
&t 5 M gul pulsse ma servir do base pour wun fulur bulld-up,

Comment 2'est dérosuld votre parcours de reprensur 7
Fim jusn 201 2, noss avans affing be cadrsge du projgaet e bes agu-
pas Atthoo. Plus de 1 500 socinles répondmsani & mes aritéaes, |'an
ol sélactionné 300, Deux semaines plus tand, jo reconils Uh prismie
dossior concernant un cddant desireus da ma ranconined Les mises
en nelation S sont ensuite sucobdd & un rythme irés soutenu. Mi-
juliiet, [al rencontré e cingeant de la sociid gue ['al achebde. Nous
reodis sommes rapldement mis d'accard sur notne volonbh commans
di rmener & béen catte opération ot avons signé fin acdt un profocols
d'acoord. Lo cloaing a ou keu k& 11 octolbe,

Guelles valeurs ajoutées ottribusz-vous

& la prestation didlthéo 7

o @l reaksd ma reprise dentmpriss en lespace de 4 maes | J'al bien
conacients 'l 8'agit 1 dun déal sxcaptionnel, Catta porfonmance
a dbd raksio grace & b riactivibd, Bu professionmnalisme et au reval
o' approche directs d'Althéo. Fot de ca pramisr succis, nins nvoes
ensamible redéfinl de nouvelles cibles 4 apgmchor afin da mener trés
rapidiemant una premsbne opdration do crolssance extarms. Grilte mo
misas &0 nalation dAlhéa, j'oi déjh des contacts trés sénau sur e
sujet. Catto proemiim acquisition mpnisenbe une base de Bncermsant
il powr mener & been mon projet de build-up.
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